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C U R R I C U L U M    V I T A E 
 

 
 
 
 

   Título Profesional: A r q u i t e c t o 
 

Grado Académico: Licenciado en Arquitectura  
                                         Bachiller en Artes 

Dirección: Patria Vieja # 230 Recoleta, Santiago. 

 Correo Electrónico:  camhiarquitectura@gmail.com 
 ncamhimoncada@gmail.com 

 
Teléfono: +56 9 7 469 75 04 

 
 

EXPERIENCIA LABORAL: 
 

   

 2018- Actualmente 

 

Jefe de Producción y Jefe de Área Comercial 

Constructora Rodolfo Espina EIRL 
 

 Gecos Revestimientos de Muros Personalizados www.gecos.cl 
 
 
 

 
Principales Funciones como Jefe de Producción: 

 
 
 

-Control de Costos, Análisis de Precios Unitarios de Planta de Producción  
 

-Control de Materias Primas de Producción y 
 
-Análisis de Compras 

 
-Control de Calidad de cada una de las Materialidades desarrolladas en Planta  

 
-Control de Almacenaje de Planta 
 
-Control de Maquinaria 

 

mailto:camhiarquitectura@gmail.com
mailto:ncamhimoncada@gmail.com
http://www.gecos.cl/


-Dirección de Personal de Producción y Ventas 
 

-Velar por la Mejora Continua de los Procesos de Fabricación   
 

-Elaboración de KPI’s de Personal de Producción 

 

 

 

Principales Funciones como Jefe de Departamento Comercial: 

 
 

-Elaboración, Dirección y Formación de Propuestas de Ventas 

-Desarrollo de Modelos de Negocios 

-Gestión Comercial “B2B” 

-Dirigir, Planificar y Supervisar el trabajo del equipo de venta del área de Negocios de la Marca (CRM) 

-Control Global de KPI’s , Control KPI’s Agentes de Venta. 

-Manejo de Negociaciones con Clientes y Proveedores 

-Encargado de Finalización de Ventas 
 

-Definir y Controlar los objetivos de venta que debe alcanzar cada vendedor individualmente o el grupo de 
Agentes Comercial 

 
-Dirigir el trabajo de los Agentes Comerciales, elaboración de rutas y coordinación de Entrevista 
 
 

-Intervenir en las decisiones de la empresa relacionadas con la comercialización de productos 
 
-Diseñar y Presentar estrategias de venta e informes para ser analizados por Gerencia 
 
-Resolver Problemas, quejas o consultas que surjan relacionadas con el departamento, así como 
tratar y mantener  
buenas relaciones con los clientes 



________________________________________________________________________________________________________________________________ 
2016 – 2018  

 

Arquitecto en Oficina Técnica  SACYR , Consorcio Hospital Quillota - Petorca  

Hospital Biprovincial Quillota – Petorca 77.000 m2 
 
 

Principales Funciones: 
 

 
-Elaboración de Propuestas Técnicas 
 
-Planimetrías 
 
-Coordinación de Especialidades 
 
-Encargado de Especialidad Mobiliario  
 
-Encargado de Programación y Control de Obra 

 
-Avance de Obra Gruesa 

 
-Revisión y Desarrollo de Planimetrías, Infografías y Cubicaciones 

 
-Revisión y Desarrollo  de Monografías de Avance de Obra (Software: Navisworks 3D) 

 
-Coordinación de Especialidades ( Clima, Eléctrico, Sanitario, Corrientes Débiles, etc) 

 
-Responsable de Control Documental  ( Libro de Obras, Correspondencias) 

 
-Preparación de Informes Mensuales ( Inspección Fiscal, Seremi) 

 
-Reporte de Avance de Obra semanal a Gerencia 

 
-RDI 

 
-Control Documental ( Think Project) 

 
-Reportes e Informes a Gerente Genera



Educación y Formación 
___________________________________________________________________________________________________________________ 
 
 
Postgrados: 
 
-Máster en Administración de Empresas  
 
Escuela Europea de Negocios de Barcelona, España 
 
Diciembre 2018 – Julio 2019 
 
-Máster en Project Management 
 
Diciembre 2018 – Enero 2019 
 
Escuela Europea de Negocios de Barcelona, España 
 
 
 
 
 
Pregrado: 
 
-Título :  
 
Arquitecto 
 
 
-Grado Académico:  
 
-Licenciado en Arquitectura 
-Bachiller en Artes 
 
-Universidad Nacional Andrés Bello 
 
2011- 2016  
 
 
-Diplomado en Historia del Arte 
 
Pontificia Universidad Católica de Valparaíso 
 
2013 
 
 
 
 
 
 
 
Aptitudes y Conocimientos 
 
 



-Diseño de Proyectos Arquitectónicos ( 5 años) 
-Elaboración de Propuestas Comerciales ( 5 años) 
-Estudio de Licitaciones (5 años) 
-Gestión de Proyectos de Construcción ( 5 años) 
-Gestión de Ventas (5 años) 
-Autocad  ( Mayor a 10 años) 
-Programación y Control de Obra ( 5 años) 
-MS Project ( 7 años) 
-Microsoft Office (Mayor a 10 años) 
-Building Information Modeling (BIM 5 Años) 
-Inglés Competencia Profesional Completa y Acreditada 
 


