Pedro Felipe Reyes Jofré
Avenida Kennedy #5947 departamento 907, Las Condes
Cel.:+56 974322861
pedro.reyes.j@gmail.com

Búsqueda continua de superación y aprendizaje para creación de nuevos procesos y opciones de negocios, aportando nuevas ideas y nuevas metas a las áreas de trabajo, tratando siempre de crear, nutrir y potenciar dentro de la estructura de negocios. Intentando entregar nuevos conocimientos a las personas, desarrollando identidad al grupo de trabajo e integrando a distintas áreas y herramientas para potenciar a las personas y desarrollar una organización potente, buscando la diferenciación a través del conocimiento y el esfuerzo. 

Formación profesional                                                                                                  
	2007 – 2011
	Universidad Adolfo Ibáñez
Ingeniero Comercial
Magister en finanzas
· Ayudante de Contabilidad Gerencial y Taller de Ingeniería
· Proyecto Paintball Río Fuy, Taller de Emprendimiento

	Santiago, CHILE

	1991 – 2003
	Colegio San Ignacio del Bosque                                                                 
Educación Básica y Media
	Santiago, CHILE



Experiencia profesional                                                                                  
	Jul. 2013 – Hoy
	Chile Exploration and Mining S.A. (CEMSA)
Jefe Comercial
· Creación, desarrollo e implementación del portafolio de clientes,  estructurando y controlando el cumplimiento de los términos y condiciones de corto y largo plazo.
· Coordinación del desarrollo de servicios logísticos para la exportación de concentrado de Hierro a nuestros clientes en China.
· Creación de cartera de proveedores.
· Implementación del área de chartering de naves y carga. 
· Estructuración del área de contabilidad y finanzas, implementación de presupuesto, forecast y resultados por viaje.
· A cargo de realizar el seguimiento de facturación y pagos a proveedores.
· Búsqueda de instrumentos financieros para la protección de las variaciones del precio del Hierro.

	Santiago, CHILE

	Nov. 2011 – Jul. 2013
	Compañía Chilena de Navegación Interoceánica, CCNI
Line Manager MED Service
· Encargado de la coordinación de agencias, operaciones, logística y portafolio de clientes para el servicio Mediterráneo.
· Optimización del mix de carga hacia y desde el Mediterráneo a través de la búsqueda de potenciales nuevos mercados y clientes con las agencias en el Mediterráneo y WCSA a través del  área de Pricing y Revenue a disposición de línea.  
· [bookmark: _GoBack]Manejo directo de las principales cuentas del portafolio buscando la fidelización del cliente, generando nuevos puntos de mejora para el servicio.
· Manejo de contratos de cobre, controlando las normativas de los mismos.  
· Trabajando mano a mano con CSAV  el servicio conjunto, negociando el día a día y a largo plazo del servicio, buscando la mejora continua y controlando el cumplimiento de contrato.
· A cargo de resultados reales de las naves, Forecast semanal y mensual del servicio, y desarrollo de Budget anual.

	Santiago, CHILE

	 Oct. – Marzo. 2011
	Hasbro
Consultor Financiero

· Crear nexo entre Finanzas y Marketing a través del trabajo en conjunto en evaluación de presupuestos, Forecast, órdenes de compra y análisis de clientes y proveedores.

	Santiago, CHILE

	Dic – Marzo. 2010
	Compañía Chilena de Navegación Interoceánica, CCNI
Asistente Gerencia de líneas, Gerencia Comercial
Práctica profesional
· Asistir a las Gerencias de Línea de Asia, Norte de Europa y Mediterráneo, No Liner, Reefer y liner.
· Asistiendo a las áreas de Forecast, Resultados, Pricing y Logística de cada Línea.
· Llevando a cabo estudios de mercado de distintos países y estudios de procesos para cada línea. 

	Santiago, CHILE

	
	
	


Idioma
Inglés: nivel avanzado

Otros antecedentes de interés 
1. Microsoft office: nivel avanzado
2. Crystal Ball y SPSS: nivel medio
3. Inventor 10, Autocad y Photoshop: nivel avanzado
