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HABILIDADES

= Negociacion

= Liderazgo

= Trabajo en equipo

= Planificacién estratégica

= Resolucion de problemas

IDIOMAS

= Ingles | Nivel intermedio

OBJETIVO PROFESIONAL

Soy un gerente de ventas con mas de 20 afios de experiencia en el drea
comercial y canales de distribucion, principalmente en empresas
multinacionales del sector industrial. Mi formacién académica incluye un
MBA en Marketing de la Universidad Gabriela Mistral y cursos de
especializacién en marketing, ventas y finanzas en la American

Management Association de Estados Unidos.

EXPERIENCIA

GERENTE VENTAS & COMERCIO ELECTRONICO

Tek Chile Spa. Chile | 2021 - 2024

Empresa nacional dedicada a la venta de productos industriales a través
de su plataforma de comercio electrénico y Marketplace, tanto de
productos técnicos como de retail. El cargo que desempefaba tenia por
objetivo el desarrollar una estrategia comercial, para cumplir las metas en
las areas de venta empresas B2B y comercio electronico B2C para el

consumidor final. Los principales logros fueron:

Habilidad para liderar equipos de trabajo en marketing y ventas,
alcanzando un resultado de $ 1,500 millones anuales.

Conocimiento en andlisis de mercado y tendencias para impulsar las
ventas.

Implementacion de estrategias de ventas para aumentar ingresos y
clientes potenciales.

Negociacion con proveedores para garantizar los mejores precios y
condiciones comerciales.

Implementacién de camparfias de marketing digital exitosas para

aumentar la visibilidad y las ventas.

CHANNEL PARTNER MANAGER

Drager Chile Ltda. | 2019 - 2021

Empresa Alemana, dedicada a la fabricacion y comercializacion de
productos del drea Medical & Safety con facturacién anual de USD 18

millones. Los principales logros fueron:

Creacién y desarrollo de relaciones con partners y nuevos distribuidores
estratégicos para alcanzar ventas por $ 2,500 millones anuales.
Implementacion de programas de incentivos para distribuidores y logro de
objetivos.

Organizacién de eventos y capacitaciones para fuerza de ventas de

canales de distribucién, con alto nivel de participacion.

Desarrollo de estrategias de ventas para socios de canal de distribucion.
Habilidad para desarrollar relaciones sélidas y beneficiosas con socios
comerciales claves.

Implementacion de programa de Compliance hacia canal de distribucion.
GERENTE DE CANALES DE DISTRIBUCION Y RETAIL MANAGER
MSA Safety Company Ltda. Santiago, Chile. | Mar 2007 - Nov 2018

Empresa multinacional de origen Norte Americano, lider mundial en la
comercializacion de productos industriales B2B, con foco en empresas

mineras y productivas.
Durante los 11 afios me desempefié en dos cargos:
1.- Gerente de Canales de Distribucion (Chile). B2B.

Trabajé por 8 afios en gerencia de canales de distribucion y ventas. El
objetivo de este cargo era administrar e incrementar las ventas de los
productos de la empresa hacia los partners o distribuidores a través de

diferentes estrategias.
Los principales logros fueron:

Pasar de una venta anual de USD 4 millones a USD 16, 5 millones en siete

anos.

Crear e implementar una politica comercial para los canales de

distribucién y ventas.

Programas de fidelizacién a distribuidores y clientes finales.
Programas de capacitacion a fuerza de ventas de distribuidores.
Desarrollar el segmento retail en (Chile) a través de Sodimac y Easy.
Ser enviado a estudiar a Chicago USA.

Trabajar por en casa matriz en Pittsburg, USA .

2.- Retail Manager SLAR (Chile, Argentina, Colombia y Pert). B2C

Los principales logros durante los fueron:

Alcanzar una facturacion de USD 2, 5 millones anuales.

Disefar una politica comercial que permitié alinear objetivos en los

distintos paises.
Desarrollar una estrategia de marketing regional.

Desarrollar lineas de productos para el segmento retail a nivel SLAR.

SALES SPECIALIST

IBM.

El cargo de Sales Specialist, tuve la funcién de cumplir con las metas de
ventas de la linea de Hardware Storage, apoyar la generacion de demanda
en los canales mayoristas y especialistas, junto al desarrollo de planes de

comercializacion y marketing de la marca.

Experiencia como especialista de Ventas en sector de tecnologia.
Capacidad para alcanzar y superar objetivos de ventas mensuales.

Relacionamiento con distribuidores y partner

PRODUCT MANAGER

Epson S.A.

La posicion que desempefiaba como especialista de producto, era cumplir
los objetivos de venta de la empresa, desarrollando planes de negocio,
campafia de marketing y cubrir la cadena de ventas, tanto en mayoristas,
canales de venta distribucion y tiendas retail, para las categorias de

proyectores y camaras digitales.

Desarrollé estrategias para incrementar la rentabilidad de productos
existentes.
Mejoré la experiencia a través de programas de fidelizacién a

distribuidores y clientes finales

EDUCACION

MASTER BUSINESS ADMINISTRATION
Chicago Institute of Languages.. Chicago, USA | 2012 - 2012
American Management A.

INGENIERO COMERCIAL

Universidad Gabriela Mistral ..

LOGROS

Los principales logros que he desarrollado en mi experiencia profesional
son el lograr desarrollar buenos equipos de trabajo cumpliendo los

objetivos de la empresa



