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AREA DE INTERES: Comercial  
 
RESUMEN 
 
Ingeniero Comercial con mención en Administración de Empresas, con sólida formación comercial en Empresas. Con 
experiencia en la prospección de nuevos negocios y estrategias comerciales en Chile – España, y con experiencia en el 
área Administración y Finanzas generando informes de posiciones financieras y evaluaciones de proyectos.  
De acuerdo a mis competencias personales: poseo una buena adaptación frente a los cambios, excelente relaciones 
interpersonales con clientes internos y externos, pro activo, alto sentido de responsabilidad y un marcado perfil 
comercial. 
Disponibilidad total para trabajar en jornada completa en Santiago u otra Región.  
 
 
ANTECEDENTES EDUCACIONALES  
 
Educación Básica y Media:  Años 1984 – 1997, Colegio Clerc. 
 
Educación Superior:  Grado Académico: Licenciado en Administración de Empresas. 
    Universidad de las Américas. 
                                        
  Titulo Profesional: Ingeniero Comercial, con mención en Administración de Empresas. 
  Universidad de las Américas. 
                                        
   
EXPERIENCIA LABORAL  
 
Febrero 2013 – a la fecha. 

Empresa Familiar, Santiago. 
Administrador Part Time. 

Control de gestión, pago a proveedores, cajero. 
 
Junio 2012 – Noviembre 2012. 

Isapre Consalud, Santiago. 
Ejecutivo Comercial – Convenio Empresas. 

Prospectar nuevos negocios convenios Empresas – PYMES, cerrar negocios en terreno y gestionar cruces óptimos. 
 
Junio 2011 – Junio 2012 

GRUPO SOATEC, Santiago. 
Asistente de Finanzas. 

Los primeros tres meses estuve ligado al área Comercial, asumiendo el cargo de Asistente Comercial, explotando el mercado chileno, el cual se 
realizó una buena gestión. Por decisión del Gerente General, asumí el cargo de Asistente de Finanzas cuyas responsabilidades fueron los siguientes 
puntos: 

1) Responsable de adquirir financiamiento para el capital de trabajo (Factoring y créditos Bancarios). 
2) Evaluar proyectos de la Empresa (Flujos de cajas), con los distintos escenarios posibles.   
3) Responsable de captar recursos humanos para el área Informática, difundiendo la oferta laboral a las distintas Universidades 

del País. 
 
 
 
 
 
 
 



Octubre 2010 –  Mayo 2011 
Prosegur Chile, Santiago. 
Ejecutivo de cuentas. 
 Responsable de administrar una cartera de clientes. 
 Responsable de facturar los servicios temporales y realizar cobranza a los clientes morosos.  
 Prospectar nuevos negocios. 
 Gestionar cruces óptimos de productos. 

 
Julio 2009 – Septiembre 2010 

Empresa Familiar, Santiago. 
Control de Gestión - Restaurant Delicias de Quirihue. 
 Gestionar nuevos convenios de la Empresa Familiar. 
 Optimización de recursos, diseño de nuevos diagramas de flujos con el objetivo de maximizar las Utilidades. 

 
Noviembre 2008 – Junio 2009 

Banco de Crédito e Inversiones (BCI), Santiago. 
Ejecutivo de cuentas Banca persona. 
 Responsable de capturar y cerrar negocios, con clientes objetivos. 
 Gestionar un eficaz servicio post venta, para fidelizar la cartera de clientes. 
 Responsable de administrar y gestionar el cruce óptimo de los productos Bancarios. 

 
Febrero 2008 – Octubre 2008 

Promarket, filial Banco de Chile, Santiago. 
Ejecutivo de pre evaluación Banco Edwards – Citi.  
 Responsable del cierre de negocios en terreno, de acuerdo al riesgo de los potenciales clientes. 
 Difundir los distintos productos y servicios del Banco. 
 Incrementar la cartera de clientes a las distintas sucursales Bancarias. 

 
Enero 2007 – Diciembre 2007   

K MARKETING, Barcelona – España. 
Ejecutivo comercial. 
 Realizar venta en frío en terreno,  ofreciendo cambiar el sistema de facturación electrónico de las Pymes, de FEXA ENDESA a 

ENDESA ESPAÑA. 
 
 
 
CURSOS DE ESPECIALIDAD Y TESIS  
 
Agosto 2008                    Curso de Auditoria en el sistema escalonado de mejoramiento continuo, enfocado a las PYMES. 

Marzo 2006                Proyecto de título: “Evaluar la factibilidad de implementar una franquicia hotelera rural en Chile, con 

proyección internacional”. 

Noviembre 2005 Seminario de Franquicias en Chile. 

Marzo - Julio 2005 Cursos: Exportaciones, Importaciones, Gestión vitivinícola y Gestión Empresarial. 

 
INFORMACIÓN ADICIONAL 

 
Nacionalidad:  Chilena – Italiana (comunitario). 
Rut 13.456765-1  
Fecha de Nacimiento:  11 de Abril de 1978. 
Estado Civil:  Soltero, Sin hijos. 
Idiomas:  Español materno, Ingles medio. 
Computación:  Nivel avanzado Office. 
 
Actividades de interés: realizar actividades deportivas como: Ciclismo, Racquetball y Tenis; éste último lo he practicado  durante 
toda mi vida, logrando buenos resultados en el extranjero (Brasil - Sao Pablo, primer lugar y Argentina – Mendoza, tercer lugar), 
representando al Club Deportivo Universidad Católica de Chile.  
 
Expectativas de renta mínima: $ 1.000.000 líquidos mensuales.  


