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RESUMEN LABORAL

Profesional ingeniero electrónico con estudios de ingeniería civil y 8 años de experiencia en aérea comercial. Dentro de las labores realizadas se encuentra la dirección, evaluación e implementación de proyectos, creación de planes comerciales y marketing. También la innovación de productos y modelos de negocios orientados a los cambios constantes del mercado.
Direccionado al objetivo y las soluciones originales. Excelentes relaciones interpersonales tanto en clientes internos como externos.
EXPERIENCIA PROFESIONAL

PLASTYVERG S.A.                                                                                                       2012-2013
· Key Account Manager (KAM): Responsable de la elaboración de estrategias para atención de clientes asignados, labor que se ejecuta trabajando directamente con ejecutivos de cuenta y Product Manager incluyendo los procesos de evaluación, proyección y margen de contribución.

· Se desempeña además como supervisor de ejecutivos comerciales en la atención a clientes.
Resumen:

El trabajo desarrollado en esta empresa ha significado logros de fidelización de clientes claves, con herramientas básicas como el trabajo en equipo, el compromiso y la coordinación interna. 
A su vez se han mejorado los resultados de margen de contribución, presentándose directamente a gerencia.
Empack Ltda.                                                                                                            2003 -2012
· 2009 - 2012 Ingeniero de proyectos: Responsable de la evaluación, coordinación y ejecución de proyectos de automatización en líneas productivas a empresas de distintas áreas (industrial, alimenticia, fruteras, vitivinícolas, etc.). Dentro de las tareas se encuentra el análisis y la evaluación de proyectos. Para esto se lideran reuniones con equipos de técnicos y ejecutivos comerciales.

También se elaboran planes de marketing anuales y presupuestos.
· 2006 - 2009 Ejecutivo Comercial Responsable de la administración de clientes, captación de clientes nuevos, cumplimiento de metas y levantamientos para la posible comercialización de equipos en distintas empresas del área industrial.

Cartera de clientes región metropolitana, V, VI y VII región.
· 2003 - 2006 Ingeniero Técnico de Proyectos (Presales) Responsable del análisis de factibilidad técnica para la instalación de equipos comercializados por el área de ventas. 
Resumen:

La carrera desarrollada en los 9 años trabajando en esta empresa me han significado muchos logros tanto en lo profesional como en lo personal aprendiendo desde la base.

En lo profesional he liderado con éxito distintos proyectos en empresas como Nexans, Watts, C&T, Vitivinícola (distintas viñas). Logrando grupos de trabajo cohesionados y eficientes. Además como líder de proyecto he podido lograr en los plazos y con los presupuestos entregados distintas tareas asignadas. 

También fui distinguido con premio a la excelencia en el trabajo. (Premio que se entrega anualmente a un empleado. Año 2007).
EDUCACION

2010 - 2011
INGENIERIA CIVIL INDUSTRIAL
          

Universidad Central

       
Carrera congelada en el último año.
1999-2004
INGENIERO ELECTRÓNICO
          

INACAP

       
Ingeniería electrónica con mención en computación y redes
OTROS CONOCIMIENTOS

Año 2012: 
Capacitación de liderazgo (Consultora).
Año 2012: 
Capacitación organización de tiempo (Universidad Católica).
Año 2011: 
Capacitación Técnicas de ventas. (Consultora).
Año 2009: 
Capacitación Trabajo en equipo (Universidad Católica).
Año 2007: 
Capacitación Gestión de ventas. (Universidad Católica).
Año 2006: 
Capacitación Servicio al cliente. (Consultora).
Año 2005: 
Capacitación en el extranjero (Brasil) en equipos de electrónicos de última tecnología.
Año 2005:
Capacitación en el extranjero (Argentina) de equipos con nueva tecnología”.
Año 2004:
Capacitación de equipos electrónicos de última.
Idiomas:

· Inglés básico.
Computación:
· Manejo nivel usuario de Windows y Office.
