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RESUMEN
Entrego soporte a clientes para el logro de la continuidad, confiabilidad y eficiencia operativa de sus procesos. Habilidades en mejora de procesos, gestión de productos y servicios, venta de sistemas y servicios, ejecución y supervisión de servicios en terreno, relacionamiento comercial, análisis de mercado, liderar y soportar canales de distribución. Experiencia en mercados minero, energía, aguas servidas, pulpa y papel, e industria en general.


EXPERIENCIA

Eaton Industries Chile								2013 – 2016
Líder mundial en soluciones de administración de energía haciéndola más eficientes, seguras y sustentables.

Cargo: Low Voltage Eaton Product Manager.

· Analizar y monitorear mercados claves para la implementar y manejar la estrategia del portafolio de productos en cada industria.
· Planeación, evaluación y promoción del portafolio de productos, identificando nuevas oportunidades, nuevos segmentos y estado del ciclo de vida del producto.
· Supervisar los volúmenes de ventas e inventarios para responder a la demanda del mercado.
· Comunicación interna con todas las áreas a nivel mundial para coordinar los planes de acción de acuerdo a la estrategia de la compañía. 
· Realizar conferencias y entrenamientos técnicos a equipo de ventas y clientes del portafolio de productos.
· Preparar reports financieros trimestrales, semestrales y anuales.


ABB S.A.									2008 – 2013
Líder mundial en soluciones de tecnología e ingeniería eléctrica, investigación, desarrollo y suministro de productos y servicios para la industria.

Cargo: Low Voltage Service Product Manager

· Desarrollar la unidad de negocios de Servicio de Interruptores de Baja Tensión, buscando y creando oportunidades en mantenimiento, gestión de activos, optimización, confiabilidad operativa y actualización de sistemas en segmentos industriales.
· definir, planificar, evaluar y promocionar el portafolio de productos de servicio construyendo sólidas relaciones comerciales que permita un crecimiento rentable en los clientes y la compañía.
· Coordinación con oficinas regionales de servicio para coordinar planes de acción de acuerdo a los movimientos y oportunidades de consultoría y servicios que existan en el mercado. 
· Desarrollo de soluciones de servicio integrando productos de baja tensión como interruptores de poder, partidores suaves, centros de distribución de carga y centros de control de motores.
· Realizar conferencias, seminarios y entrenamientos técnicos a clientes y usuarios finales de nuestros productos de servicio y soluciones.
· Entrenamiento, certificación y administración de “partners” locales para la ejecución de los servicios en terreno.

Corporación Rabco							2004 – 2006
30 años entregando soluciones al mercado nacional en Telecomunicaciones y Conectividad, ofreciendo Servicios de alta tecnología y eficiencia. 

Cargo: Ingeniero de Ventas.

· Consultoría en hardware de comunicaciones, redes de datos y conectividad.
· Seguimiento de oportunidades y cambios en las necesidades del Mercado.
· Análisis de nuevas tecnologías y tendencias hacia nuevas soluciones.


Komatsu Cummins Chile							2004 – 2006
Fabricante de motores Cummins, grupos generadores Onan y filtros Fleetguard.. 

Cargo: Ingeniero de Ventas III y IV Región.

· Identificar oportunidades, realizar propuestas y seguimiento de potenciales negocios en mercados tales como Minería, Transporte e Industria.
· Establecer y desarrollar el relacionamiento con usuarios finales y las unidades de servicio que permita un crecimiento rentable en la zona.


EDUCACIÓN

[bookmark: _GoBack]P. Universidad Católica de Chile,	Diploma Marketing Estratégico	      2003
Universidad Católica de Valparaíso,	Ingeniero Civil Eléctrico		1993 – 2001 


OTROS

· Inglés hablado y escrito:	Avanzado.
· Herramientas:		Autocad, QAD ERP, MS Office.


DATOS PERSONALES

· Fecha Nacimiento:		Mayo 19 de 1973.
· RUT:			12.449.116-9.
· Estado Civil: 		Casado, 1 hijo.  


