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Experiencia Laboral

4/2015 – 5/2017–Socio Gerente Agencia de Publicidad la Republica.
Responsable del departamento estratégico con el fin de otorgar a los clientes soluciones concretas y estratégicas  en las áreas de marketing , finanzas, logística, ventas y recursos humanos  dando una mirada holística al servicio de agencia de publicidad, además de ser el controller de los planes comerciales y estructurales. (12 personas)

4/2013 – 12/2014 –Marketing Manager, BSN medical Chile (Especialidades de Ortopedia, Cirugía Vascular, Flebologia  y Curación Avanzada de Heridas)
Diseño e implementación de estrategias y campañas para el desarrollo de la Compañía en Chile de forma directa en conjunto con la Gerencia de Comercial, soporte al equipo de ventas para el área pública y privada (licitaciones) y retail en todas las líneas de producto y canales. Encargado del equipo de visitadores médicos, especialistas de producto, Inteligencia de mercado y analista. Desarrollo, control e implementación del P&L (en conjunto con gerencia comercial) con presentaciones por quarter al directorio regional y casa matriz para presentar resultados del Business Plan. Manejo de las Agencias de Publicidad.  (6 personas)

6/2011- 03/2013- Senior Product & Trade Manager -Hilti Chile 
Gestión y planificación sobre los megaproyectos mas de $US30 millones integrando los departamentos de marketing, ventas, logística e ingeniería. Además de mis responsabilidades comerciales en mi cargo anterior fui el segundo responsable del liderazgo del grupo de Gerentes de producto (5 personas), propuestas al directorio, análisis e interpretación de reportes de gestión y coaching de nuevos integrantes.

1/2010 al 6/2011-Product Manager -Hilti Chile 
Manejo de tres Unidades de Negocio equivalentes a $US5 millones de dólares en los canales de venta directa y retail (Easy y Sodimac). Encargado de establecer los precios, product portfolio, lanzamientos,  mantener y planificar stocks (forecast), márgenes y actividades de marketing realizar estrategias. Visitas a clientes para mejorar las relaciones y apoyar a la gestión de ventas.

5/2007-al 7/ 2009-Sales and Marketing Representative -Johnson & Johnson  
Desarrollo del mercado público (hospitales e instituciones gubernamentales) y privado (farmacias) para las zonas de la V Región y Parte de la RM para LifeScan (1.5 millones de dólares).Constante comunicación con cadenas de farmacias y distribuidores nacionales. Desarrollo de licitaciones con instituciones de salud, contacto con médicos en oficina y consulta (Visita Médica).

12/2006 al 4/2007-Trade Marketing Analyst -Johnson & Johnson 
Análisis de trade marketing con el objetivo de desarrollar e implementar estrategias de valor agregado a corto y largo plazo para el negocio de farmacias , isapres y fundaciones para LifeScan, una división operativa de Johnson & Johnson de Chile S.A líder en el monitoreo de glucosa en sangre.

Seminarios, Cursos y Premio

· 2016 – Digital Marketing Summit – Denver , Colorado
· 2014 – Experimental  Marketing Summit 2014 , Las Vegas , Nevada
· 2012- Representante de Hilti Latinoamérica en curso de Marketing Global en casa matriz, Europa, Principado de Liechtenstein.
· 2010- Programa de Ejecutivos Internacionales, Hilti Marketing Management; 12 integrantes de Latinoamérica y USA duración 6 meses. Ciudad de Panamá y Santiago de Chile.
· 2008- Programa “Centric Custumer Strategy” dictado por Harvard Business School , modalidad de e-learning “
Duración 2 meses.
· 2007-Charla dictada por Phillip Kotler, “Los Desafíos del Marketing”, por Harvard Business Review
· 2004-Primer Lugar, Concurso Nacional de Innovación y Creatividad “Why Not UNILEVER CHILE 2003”, recibiendo como premio invitación por un mes a un Curso de Ingles Intensivo Escuela EF Londres y a Unilever House, Inglaterra, Agosto 2004.
· 2003-Seminario de la Universidad de California, Berkeley, Sales and Marketing Strategies for the Electronic Commerce Environment, Abril 2003

Formación Académica

2005-2006- MBA, Clarkson University, Nueva York, USA
1999-2004- Ingeniería Comercial con mención en Negocios Internacionales Universidad del Pacifico, Chile

Conocimientos
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