
Marco Antonio Veloso Carrasco 

INGENIERO COMERCIAL          
 

INFORMACIÓN PERSONAL 

 
 Edad: 32 años 

 Fecha de nacimiento: 14 de Mayo de 1984 

 Rut: 15.783.085-6 

 Dirección: Antonio Jacobo Vial 1765. Independencia, Santiago 

 Teléfono: +56 9 93192612 / +56 2 27257707 
 Correo Electrónico: marco.veloso820@gmail.com 

EXPERIENCIA 

 


Guital & Partners
Enero 2016- a la fecha 
 
Rol: KAM  
Responsabilidades: Gestión de cuentas en Retail, elaboración de forecast e 
informes de ventas, cumplimientos de metas. Gestión comercial con 
clientes, estudio de mercado nuevos productos, ingeniería de costos.     
 
 
Rol: Socio Fundador. – Director Ejecutivo 

Proming Ltda.
Enero 2013- Enero 2016 
 
Rol: Socio Fundador. – Director Ejecutivo 





Ave Fénix Ltda. Minería y Construcción.
Junio 2010 – Enero 2013 
 
Rol: Gerente Comercial - Jefe de Proyectos – Coordinador de 
Calidad.  
Responsabilidades: Coordinador de Calidad Sistema de Gestión 
de Calidad ISO 9001:2008. Relación Comercial con Clientes, 
Evaluación de Proyectos, Contratación de Personal, Negociación 
con Clientes y Proveedores, Generación de Estados de Pago, 
Pago a Proveedores, Generación de Propuestas y Presupuestos, 
Evaluación de Proveedores, Capacitaciones al Personal (SENCE). 



LW Consulting 
Octubre 2009 – Junio 2010 
Rol: Jefe de Proyectos-Consultor. 
Responsabilidades: Jefe de Proyectos y Consultor. Implementación 
de Sistemas de Gestión de Calidad ISO 9001:2008. Asesorías 
Financieras, Ventas y Marketing. Auditor Interno ISO 9001:2008. 

 



  

  

 Banco Santander 

Sucursal Independencia 

Practica Profesional Enero 2009 – Febrero 2009 

Rol: Ejecutivo Banca PYME. 

Responsabilidades: Atención Comercial, Venta Directa (Créditos de 
Consumo, Comerciales, Fogape). Morosidad y Sobregiro Cartera, 
Inversiones (Renta fija y variable). Auditoria de créditos y Apertura de 
Cuentas. 

 

 Mundodata LTDA. 

Marzo 2006 – Agosto 2008 

Rol: Creador y socio fundador de la empresa Mundodata Ltda. Giro: 
Informes Comerciales.  

Responsabilidad: Ejecutivo de Ventas. Clientes de la Industria 
Automotriz. 

 

EDUCACIÓN 

 
[1990-2001]       Enseñanza básica y media.  

                          Instituto Alonso de Ercilla. Santiago Centro, Santiago. 
[2002-2008]     Ingeniería Comercial 

                         Universidad Federico Santa María, Campus Santiago. 

[2012]               Diplomado Gestión de Proyectos 

                         Universidad Adolfo Ibañez 

OTROS CONOCIMIENTOS  

  Nivel Avanzado en herramientas de Microsoft Office: Excel, Word, 
Power Point, Project y Outlook. 

 Conocimientos básicos de software de bases de datos como SQL.  

 Conocimientos de herramientas y teorías de inversión, como 
portafolios óptimos aplicados en activos de renta fija y variable 
(Acciones, Divisas, Bonos, Derivados). 

 Amplio conocimiento del Mercado Forex. Manejo completo del 
software de inversión de moneda extranjera. 

 

 

  

 


