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Resumen

Profesional con 9 años de experiencia en Marketing y Producto, especialista en Línea Blanca y con sólidos conocimientos de mercado y productos a nivel Retail e industrial. En su última posición desarrolla Planeación de productos que implica entre otras actividades: Análisis de Mercado, negociaciones con proveedores, diseño y funcionalidad, márgenes y rentabilidad, etc.
Perfil comercial muy proactivo, detallista y con excelentes habilidades blandas, enfocado a resultados y buen trabajo en equipo, se ha desempeñado exitosamente en multinacionales líderes de la industria, gestionando proyectos rentables y liderando equipos de trabajo.
Experiencia Laboral

MIDEA CARRIER CHILE LTDA.
                                                                                                    (Mar 2017 – Actualidad)
Cargo: Senior Product Manager

Área: Marketing Producto (HVAC: Residential and LCOM Air Conditioning. Kitchen, Laundry & Dryers)
Marcas: Midea / Carrier
Responsabilidades: 

• Planificación, Análisis y desarrollo de nuevos productos que permitan incrementar el Market Share y posicionamiento de la Marca Midea en Chile.
• Responsable de la negociación con proveedores que garantice categorías de producto rentables y acciones de precio acordes al movimiento del mercado.
• Desarrollo de estrategias de marketing que permitan la entrada a nuevos canales de distribución.
Logros: 

• Negociaciones con proveedores que generaron un descuento entre el 8 y 10% en la categoría de Aire acondicionado residencial y Washing Appliances.
• Incorporación de nuevos productos al retail que contribuyeron a incrementar el MS en 4% desde marzo 2017 a la fecha e incrementó la venta en un 57% versus el mismo periodo año anterior.

MABE CHILE LTDA.







      (Jul 2013 – Mar 2017)

Cargo: Product Manager

Área: Marketing Producto (Línea blanca: Lavado, Refrigeración, Cocina, Empotre)
Marcas: Mabe / General Electric

Responsabilidades: 

• Responsable de generar estrategias de producto que permitan incrementar la rentabilidad de la operación.
• Líder de proceso de análisis de oportunidades de mercado, analizar y comunicar estrategias de la competencia, experiencia con GFK e importaciones.

•   Desarrollo de proyectos rentables en base a las necesidades y oportunidades del mercado Chileno.
• Coordinador del proceso de introducción de nuevos productos al mercado, involucrando todas las áreas de la compañía para garantizar el correcto desempeño del ciclo del producto.
Logros: 

• Exhaustivo análisis del portafolio e incorporación de nuevos proyectos que contribuyeron a incrementar la rentabilidad en 9% entre los años 2015 y 2016.

• Generación de herramientas que permitieron estandarizar procesos de Análisis de Producto en base al correcto análisis e interpretación de estrategias de la competencia.

MABE CHILE LTDA.







      (Ene / 2012 – Jun/ 2013)

Cargo: Trainner

Área: Trade Marketing (Línea blanca: Lavado, Refrigeración, Cocina, Empotre)

Marcas: Mabe / General Electric

Responsabilidades: 

• Análisis y estudio comparativo continúo del Line Up de la compañía y del mercado en búsqueda de ventajas competitivas relevantes para la capacitación, diferenciación y cierre de ventas en general.
•   Capacitación de toda la fuerza de venta de la compañía (Sell in/Out) en nuevas tecnologías, atributos mercadeables, ventajas competitivas, Unique Selling Proposition.
•   Capacitación de la fuerza de venta de los diferentes clientes y cadenas de distribución desde Arica a Pto Montt y comunicación de ventajas competitivas en presentaciones, eventos lanzamientos, artículos de prensa, etc.
MABE CHILE LTDA.







      (Jun / 2009 – Dic/ 2012)

Cargo: Merchandiser
Área: Trade Marketing (Línea blanca: Lavado, Refrigeración, Cocina, Empotre)

Marcas: Mabe / General Electric

Responsabilidades: 

• Ejecutar el plan operativo de Marketing definido para la región para contribuir al posicionamiento de la marca en el mercado chileno.
• Gestionar espacios estratégicos para exhibiciones a nivel PDV, asegurando el Floor Share y visibilidad en pisos. 
• Generación de reportes de estado de Pisos de venta reportando estado de materiales de comunicación, visibilidad del mix de producto y estado del Clúster de productos.

Antecedentes Académicos
• Diplomado en Marketing Relacional y Redes Sociales (IEDE de la Universidad Europea de Madrid).
• Título en Ingeniería en Administración de Empresas con mención en Marketing en Instituto Profesional AIEP de la Universidad Andrés Bello.
• Título Técnico en administración de empresas con mención en Marketing (con distinción) en Instituto Profesional AIEP de la Universidad Andrés Bello.
• Estudiante de Medicina Veterinaria 8vo Semestre (U.D.L.A).

• Enseñanza Media, Liceo de Aplicación – Santiago, Primero a Cuarto Medio.

• Escuela Matte Francisco Andrés Olea - Educación Primaria.

Antecedentes Personales

• Rut: 15.004.781-1
• Estado Civil: Casado
• Nacionalidad: Chilena
• Fecha Nacimiento: 01/09/1982

Otros

• Dominio de Ingles intermedio hablado y escrito.
• Manejo de PC; Word, PowerPoint, Prezi a nivel usuario.
• Curso Excel avanzado en Cámara de Comercio de Santiago.
• Seminario de Ventas – Técnicas Americanas de Estudio. Chile.
• Curso de Primeros Auxilios – SAMU.
• Licencia de conducir clase B.                  

Hobbies

“Me apasiona la montaña y el snowboard, en mis ratos libres me gusta componer música, cantar, tocar guitarra y leer información sobre las innovaciones a nivel tecnológico”.
