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Antecedentes laborales
	2014 (marzo – a la fecha)
	Instituto Profesional Ciisa
Cargo: Docente a Contrata
· Docente para escuela de industrias en jornada vespertina.
· Cátedras: Dibujo computacional en 2D, Taller de Emprendimiento e Innovación, Implementación de proyectos Tecnológicos, Introducción a la Electricidad
	Santiago, Chile.



	2013 (julio - diciembre)

	UP Energy S.A.

Cargo: Ingeniero de Ventas
· Encargado de la gestión comercial y técnica de la División Comercial de la compañía, en cada una de sus subdivisiones: UPS, Baterías, Servicio Técnico, para las marcas RIELLO y ALLSAI.
· Elaboración del plan de ventas para cartera de clientes: presupuesto de ventas, presupuestos de compras, plan de atención a clientes, planes de visitas.
· Elaboración de procesos de venta (Target Account Selling) y estrategia de ventas para los proyectos de gran envergadura levantados junto con gerencia de ventas.
· Visitas en terreno a lo largo de todo Chile.
	Santiago, Chile.



	2012 (agosto) – 2014 (mayo)


	MEE Equipos de Energía S.A (Ex – METCOM Ltda) 
Cargo: Product Manager (equipos de clima) / Ingeniero de ventas (respaldo de energía) 
· Encargado de la gestión comercial estratégica de cuentas de Telecomunicaciones y Datacenter, como ingeniero de ventas, dando soluciones de respaldo de energía con las marcas ABB y ALLSAI.
· Elaboración del plan de cuenta para la gestión comercial, planes de cobertura por clientes, análisis y pronóstico de ventas según estadísticas de años anteriores. Como Product Manager para la marca HIREF.
· Elaboración de procesos de venta (Target Account Selling) y estrategia de ventas.

· Visitas en terreno (Norte y Sur) y en Santiago a la cartera de clientes asignada.

· Gestión y seguimiento sobre 6 vendedores de terreno por proyectos de Clima de Precisión (marca HIREF).
	Santiago, Chile.



	2010 (enero) – 2012 (julio).


	Equipos TREX Ltda.

· Cargo: Product Manager (AWP HAULOTTE) / Ejecutivo de ventas (grúas menores) Responsable de la gestión comercial de la cartera de clientes (relacionamiento de alto nivel con gerentes, directores y vicepresidentes de distintas áreas o divisiones, etc.)

· Elaboración del proceso Target Account Selling, con la gerencia comercial y las distintas áreas de negocio, identificando para cada proyecto: tomadores de decisiones, motores de decisión, análisis de la competencia, criterios de decisión, trazabilidad, propuesta de solución, estrategia competitiva y de relacionamiento, factores críticos para el éxito.

· Definición de la estrategia de ventas y planificación de los presupuestos anuales para cada cliente en conjunto con la gerencia comercial, de acuerdo a las distintas unidades de negocio (grúas TEREX y BRODERSON). 
· Ingeniero Residente para contrato Nro: 4501112341  de Codelco Div. El Teniente.

· Visitas en terreno (Norte y Sur) y en Santiago a la cartera de clientes asignada.
	Santiago, Chile.




	2008 (enero) – 2009 (junio).


	Teknica Chile Limitada

Cargo: Ejecutivo de Ventas 

· Desarrollo técnico y económico de proyectos relacionados con sistemas de respaldo de energía eléctrica para instituciones gubernamentales, fuerzas armadas, educación, empresas del rubro industrial, agrícola, retail y prensa escrita, realizando visitas en terreno a clientes a lo largo de Chile.

· Desarrollo de planes comerciales estratégicos a mediano y largo plazo para cartera de clientes, con el fin  de cumplir metas de ventas y fidelizar clientes.

· Preparación y gestión de licitaciones para organismos públicos y privados.
	Santiago, Chile.



	2006 (julio) – 2007(diciembre)
	ABMATIC Ltda.
Cargo: Ejecutivo de Cuentas
· Desarrollo de propuestas técnico-comerciales en el área automatización y sistemas de control industrial, (RA, AB, Crouse-Hinds, RELIANCE, entre otras)
· Especificación de equipos a clientes 

· Desarrollo de soluciones de iluminación en SW LUXICON 
· Especificación de motores de producción (RELIANCE-BALDOR)
	Santiago, Chile.


Antecedentes ACADÉMICOS

	2013
	Universidad Nacional Andrés Bello, Escuela de Ingeniería

· Ingeniero Industrial, 
	Santiago, Chile.

	2013
	Universidad Nacional Andrés Bello , Escuela de Ingeniería

· Licenciado en Ingeniería.
	Santiago, Chile.

	
	
	

	1998
	Liceo Industrial Chileno – Alemán de Ñuñoa
· Enseñanza Media - Técnico en Electricidad Industrial.
	Santiago, Chile.

	
	
	


COMPUTACIÓN

· Conocimientos a nivel usuario avanzado en Microsoft Office: MS Word, MS Excel, MS PowerPoint, MS Project, MS Visio.

· Conocimientos a nivel usuario avanzado en CRM (Customer Relationship Management) Salesforce y Manager
OTROS ESTUDIOS

	2001
	A y M Training Center
· AUTOCAD 2D.
	Santiago, Chile.

	2006 

	COOPER LIGHTING 
· LUXICON nivel avanzado
	Santiago, Chile.

	2007

	Universidad de Santiago
· Técnicas profesionales de ventas.
	Santiago, Chile.

	2010
	SERVAL
· Línea de Mando
	Santiago, Chile.



	2010 
	SERVAL
· Conducción 4x4
	Santiago, Chile.

	2011 
	IPAF
· Certificación PAL 3A y 3B
	Santiago, Chile.

	2012

	Universidad Nacional Andrés Bello
· Taller de liderazgo y habilidades directivas.
	Santiago, Chile.

	2012 (junio)
	Universidad Nacional Andrés Bello

· Simulación de procesos.
	Santiago, Chile.


actividades de interés

· Fotografía, computación, actividades al aire libre, lectura.

INFORMACIÓN ADICIONAL

· Estado civil: Soltero, sin hijos
· Nacionalidad: Chilena.

· Fecha de nacimiento: 27 de Junio de 1980.

· Cédula de identidad: 13.904.929-2.

· Licencia de conducir clase B.
· Licencia de conducir interior mina, Codelco División el Teniente.

